
Ottimizza i tuoi prezzi per garantire la redditività della tua azienda. Con il modulo Gestione prezzi di TIKOS puoi amministrare i prezzi dei 
tuoi prodotti e adattarli alle esigenze specifiche.

TIKOS Gestione prezzi
Il modulo per il prezzo ottimale

Variazione del prezzo: in percentuale o in valore 
assoluto

Le variazioni di prezzo – sia aumenti che riduzioni – possono essere 
effettuate singolarmente o tramite un aggiornamento massivo 
automatico. Con Gestione prezzi è possibile modificare prezzi cliente, 
prezzi di listino, prezzi di vendita, valori residui e prezzi di acquisto dai 
fornitori. La variazione può essere impostata in percentuale o come 
importo assoluto. È possibile decidere se arrotondare i nuovi prezzi o 
mantenere un determinato numero di decimali.
Inserendo una data di validità, i prezzi possono essere aggiornati 
retroattivamente o programmati per il futuro. Una volta attivata la 
modifica, i nuovi prezzi si applicano automaticamente anche agli ordini 
non ancora fatturati all’interno del periodo di validità. Nella cronologia 
prezzi sono visibili tutte le variazioni in un colpo d’occhio – sia per 
cliente, fornitore o listino articoli.

Comunicazioni automatiche ai clienti con testi personalizzati

Le variazioni di prezzo possono essere applicate globalmente a più clienti, fornitori o articoli, anche separando voci come noleggio, 
lavorazione, vendita o valore residuo. Prima dell’attivazione definitiva, i prezzi possono essere sempre rivisti. Una lista di controllo permette 
di confrontare facilmente vecchi e nuovi prezzi per verificarne la coerenza. Se vengono modificati prezzi specifici per cliente, questi possono 
essere informati automaticamente – in formato lettera o via e-mail – prima dell’attivazione. I testi possono essere personalizzati secondo le 
proprie esigenze. In alternativa, le lettere informative possono essere stampate come allegato alla fattura.
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Vantaggi

•  Modifica singola o massiva automatizzata di tutti i tipi di prezzo
•  Aumento o riduzione dei prezzi in percentuale o come importo assoluto
•  Aggiornamento automatico dei prezzi in tutti gli ordini non ancora fatturati in base alla data di validità
•  Lettera automatica al cliente con testo variabile, anche come allegato alla fattura
•  Revisione dei prezzi modificati prima dell’attivazione
•  Lista dei prezzi modificati prima dell’attivazione
•  Cronologia dei prezzi


